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% Unafin

Unafin SCORES

Die Unafin Scores wurden auf Grundlage der vom Unternehmen bereitgestellten Daten

ermittelt und dienen als Orientierung fur Investoren und Nachfolger. Sie spiegeln eine

qualitative Einschatzung von Zukunftspotenzial, Marktstellun\§ lillnd organisatorischer Starke
ollstan

wider. Eine Gewahrleistung oder Haftung fur die Richtigkeit, igkeit oder zukUnftige

Entwicklung wird nicht Gbernommen.

Wachstumspotenzial

Wie grol3 ist die Chance auf zukinftiges Umsatz- oder Marktanteilswachstum?

B | 0%

Regionale Bekanntheit
Wie stark ist die Marke/der Betrieb in der Region etabliert?

- { 70%

Nachfrage

Wie stark ist die generelle Marktnachfrage nach den Produkten oder
Dienstleistungen des Unternehmens?

B | 50%

Bestandskunden

Wie stabil, loyal und wiederkehrend sind die bestehenden Kundenbeziehungen?

[ s
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1. Unternehmensprofil

Name:

Rechtsform: Einzelunternehmen
Grundungsjahr: 1996

Inhaber / Ansprechpartner:

Branche / Geschaftsfeld: Maurerarbeiten /
Bauhandwerk

Kurzbeschreibung: Das Bauuntgrnehmen ist seit fast 30
Jahren in der Region etabliert. Uber viele Jahre hinweg

wurden Projekte fir Kommunen sowie private Bauherren
umgesetzt. Solides Handwerk, langjahrige Erfahrung und

eine gute regionale Verankerung zeichnen das
Unternehmen aus.

>~ Fast 30 Jahre Bau-Erfahrung
>7 Bekannt fur Kommunalprojekte

~ Traditionelles Handwerk
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2. Geschaftszahlen & Kennzahlen

U msatZ im letzen Jahr GeWi nn im letzen Jahr

Verbindlichkeiten / Schulden: keine

Steuerlast / offene Forderungen: keine
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3. Standort & Ausstattung

Gewerbeflache: 1.300 m?
Mietverhaltnis: gemietet

Standortvorteile:
Landlich gelegen, regional bekanntes Unternehmen

Ausstattung:

Maschinen und Gerate vorhanden, jedoch veraltet und
nicht fur eine Ubernahme interessant
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4. Mitarbeiter & Organisation

O

Mitarbeiter jou:
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5. Kunden & Markt / USP &
Potenzial

keine festen Vertrage mehr; fruher v. a. Kommune

Zielgruppe: Kommune, wenige Privatkunden

USP (Alleinstellungsmerkmale):

e Jahrzehntelange Erfahrung

e Bekanntheit in der Region

e Zuverlassigkeit bei kommunalen Projekten
Wachstumspotenzial:

e Neuausrichtung auf Privatkunden méglich
e Modernisierung von Ausstattung und Angebot
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6. Verkaufsgrund & Prozess

Verkaufsgrund: Altersnachfolge, Inhaber méchte sich
aus dem aktiven Geschéaft zurtuckziehen.

Der Unafin Prozess

N\
7\

Unternehmens-
vermittlung &
Matching

Wir bringen abgabebereite Betriebe diskret
mit gepruften Nachfolgern und Investoren
zusammen — fair, zielgérichtet und regional
verankert.

N/
AN

Terminvereinbarung &
Koordination bis zum
Notar

Wir tbernehmen die Abstimmung mit
Kaufern, Notaren und Beratern und sorgen
fir eine rechtssichere, reibungslose
Ubergabe.

\/
/

Begleitung im
Kaufprozess & Dok.
management

Von der ersten Bewertung bis zur .
Zusammenstellung aller Unterlagen — wir
steuern den gesamten Prozess strukturiert,
transparent und effizient.

N/
7\

lhr neues
Unternehmen

Mit der Ubernahme sichern Sie

Arbeitsplatze, Know-how und re%%onale

Wirtschaftskraft. Nutzen Sie das
um das Unternehmen erfolgreich = |
weiterzuentwickeln. e J [

otenzial,
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Jetzt Chance
wahrnehmen

Alle Angaben ohne Gewahr.

Unafin — Unternehmensnachfolge Findung
Grof3e Gallusstral3e 16-18

60312 Frankfurt am Main

Deutschland

Telefon: 06103 2074639
E-Mail: info@unafin.de
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